
	A prática de pedir descontos, impulsionada pela guerra de preços, já virou mania entre os brasileiros.
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      É justamente o que pensa o autor. "O Preço Certo é um livro para o dia a dia do profissional liberal. Além de todo o conteúdo detalhado, as planilhas complementam e direcionam o leitor. A guerra de preços é consequência do desenvolvimento do mercado e dificulta a formação de valores na área. Nessa disputa só sobrevive quem estiver preparado", finalizou Dr. Lacy.

Em 2004, o SEBRAE (Serviço Brasileiro de Apoio à Micro e Pequena Empresa) e a FUBRA (Fundação Universitária de Brasília) realizaram pesquisa amostra nas 26 unidades da Federação e no distrito Federal visando identificar as taxas de mortalidade das empresas de pequeno porte no Brasil. Aos entrevistados foram questionados os fatores que levam um empreendimento ao sucesso. As respostas foram agrupadas em 3 características comuns, destacando-se duas, apresentadas também no "O Preço Certo". 

FATORES CONDICIONANTES DO SUCESSO EMPRESARIAL, SEGUNDO AS HABILIDADES GERENCIAIS

Categoria

Fatores de sucesso

% de empresários

Habilidades Gerenciais

Bom conhecimento do mercado onde atua

49%

Boa estratégia de vendas

48%



	      A prática de pedir descontos, impulsionada pela guerra de preços, já virou mania entre os brasileiros. Comparar custos entre produtos aparentemente similares é fácil, as dificuldades aparecem quando nos deparamos com prestadores de serviço. E se é difícil para o consumidor, para o profissional não é diferente.
      Os universitários dos cursos de medicina e odontologia, por exemplo, saem da faculdade sem a menor noção de administração. "Falta dentro da área de saúde a preparação para o mundo prático administrativo", diz a presidente da Associação Brasileira de Odontologia (ABO - Vale do Aço), Dra. Teresa Rodrigues. "A maior parte dos novos profissionais abrem seu próprio consultório e os problemas começam a surgir na hora de vender o serviço" comenta.
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	      Após vivenciar esse problema, Dr. Lacy Lima Amorim, cirurgião dentista especialista em ortodontia, resolveu ajudar os colegas e evitar que novos recém formados sofressem também. Estudioso do assunto, ele uniu a teoria à prática e escreveu "O Preço Certo".
      Considerado por especialistas como leitura imprescindível, as 148 páginas do livro trazem noções básicas de administração. Relata diferentes abordagens na formação do prelo e sua composição, além de planejamento financeiro. Para o Personal Trainer Peter Laranjo a obra não complementa apenas a área de saúde: "As faculdades que fogem à área de exatas muitas vezes não repassam direcionamento financeiro algum a seus alunos. No meu caso, sendo um profissional liberal da área de educação física, nem mesmo o curso de pós-graduação apresentava em sua grade curricular, informações diretas e completas como o livro. Eu o considero um guia que vai congribuir muito para a qualificação de todo e qualquer profissional. Vale a pena!", comenta Peter.
	


